FORMATION

| es acheteurs forment les acheteurs

CONSOLIDER*DEVELODPPER*CAPITALISER*VALIDER




Notre Stratégie : devenir le référent de la

formation des professionnel Achat , CDAF
- FORMATION
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Développer les compétences tout au long
de la vie et donner accés a des parcours
rofessionnels reconnus.




Processus CDAF Formation ﬁ CDAF

T " FORMATION

Marketing Aval

Expression besoin v Intelligence

Segmentation
Analyse Valeur ;
Marché
Gestion du Amont
Besoin
__Politique Achat
o Pl
Déploiement
Mesure -
Correction Mise en ceuvre Strategie Stratégie d’achat

Segment

Communication Planification

Sélection
Fournisseur(s)

Sourcing
Consultation
Négociation .



Processus de conception d’'une formation
Sur mesure
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Concevolir une formation sur mesure r CDAF

FORMATION

Objectifs Population Sujets Autres
* Renforcer les *Non acheteurs e Initiation aux achats *Duree
competences e Débutants  Analyse financiéere s Langue
* Acquerir un savoir- « Experts « Droit des contrats « Support
faire * Managers * Analyse des codts e Format
« Donner une culture - Négociation
commune
* Optimiser son T
budget

® Notre démarche de conception de formation sur mesure
repose sur une méthodologie éprouveée.




Nos expertises

® L'analyse des organisations Achat
® L'evaluation des compétences aux Achats

® Nos formations de réference
® L'analyse des codts
@ La responsabilité sociale de I'entreprise
® La mesure de la performance
@ L'évaluation financiere des fournisseurs
® Le droit du contrat
® La négociation avancée

fl CDAF

| FORMATION




Une expertise mixte Public-Privé fz CDAF
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Domaines d’expertises r CDAF

| FORMATION
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Quelques références r CDAF
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